
Инвестиционная 
презентация
Как структурировать и оформлять 
презентацию для инвестора

Памятка



Задача этого документа: 
помочь вам создать убедительную 
презентацию для инвестора

Здравствуйте! 



Почти каждый стартап однажды создает инвестиционную 
презентацию. Помните: задача инвестиционной презентации — 
«продать» инвестору встречу с вами. 



Дальше вы найдете пример структуры инвестиционной 
презентации. По моему опыту, эта структура — «отраслевой 
стандарт» презентации для привлечения инвестора.



После структуры я показала примеры слайдов, которые мы с 
партнерами создавали для привлечения инвестиций.



Надеюсь, что материалы из моей практики помогут и вам привлечь 
новые ресурсы для вашего бизнеса!

Андреева Майя, 
помогаю стартапам 

привлекать инвестиции 
через презентации

Ссылка в Telegram

https://t.me/mayandreeva


Типовая структура инвестиционной 
презентации

Слайд 1. Титульный 

Слайд 2. Проблема 

Слайд 3. Клиент 

— Название стартапа


— Краткое описание стартапа 
или ценностного предложения 


— Изображение, визуально передающее суть или 
нишу бизнеса


— Ссылка на сайт и другие контакты 

Проблема может быть описана разными способами:


— статистика из открытых исследований 
или результатов опроса, доказывающая наличие 
проблемы (числа могут отражать денежные потери, 
временные затраты, показатели здоровья и др.)


— цитата эксперта, раскрывающая 
наличие проблемы


— история из жизни, показывающая суть проблемы, 
вместе со статистикой: как часто такие истории 
случаются и почему это плохо для клиента


— ожидание vs. реальность: описание проблемной 
ситуации через конфликт пожеланий и реальной 
ситуации

— Описывайте мышление, а не биометрики 
(не только пол, возраст и семейное положение, 
но и чем интересуется? какие бренды выбирает? 
за какими новостями следит?  
в каком районе живет? и др.)


— Укажите косвенных клиентов, если они есть 
(дети,  если вы продаете игрушки; сотрудники 
отделов продаж, если вы продаете CRM-систему) 



Слайд 5. Рынок 

Слайд 4. Продукт 

Слайд 6. Конкуренты 

Слайд 7. Маркетинг 
и модель 
монетизации 

Слайд 8. Traction 

Слайд 9. Дорожная 
карта 

— Расчеты рынка по модели TAM-SAM-SOM


— Перечисление драйверов роста рынка

— Общее описание продукта, например: 
агрегатор активных туров по России


— Механика работы продукта, 
т.е. описание алгоритма или технологии


— Визуальное отображение продукта: 
макет, интерфейс, фото, короткое видео др.

Сравнительная таблица с перечислением 
конкурентов и описанием их по списку критериев. 
Укажите ваше решение  в первом столбце 
справа от столбца критериев 

— Каналы привлечения клиентов 
— Модель монетизации: прямая продажа, 
подписка, freemium, продажа лицензии и т.д.

Метрики, которых достиг продукт 
с момента запуска:


— трафик


— конверсия в продажу


— доля клиентов, пришедших 
по рекомендациям и др.

План развития проекта на 3-5-10 лет 
(в зависимости от срока привлечения инвестиций)



Слайд 11. 
Финмодель 

Слайд 10. 
Потребность 
в инвестициях 

Слайд 12. 
Предложение 
инвестору 

Слайд 13. Команда 

Слайд 14. Резюме 
(финальный слайд) 

Таблица с главными финансовыми показателями 
бизнеса на 3-5-10 лет вперед:


— число продаж


— выручка


— затраты


— прибыль и т.д.

Описание задачи, которую вы предполагаете 
решить с привлечением инвестиций

— Размер инвестиций


— Вид финансирования: конвертируемый займ, 
продажа доли, классический займ


— На что будут направлены инвестиции


— Прогноз по доходу инвестора в % 
 на вложенный капитал


— Вариант выхода для инвестора

Список  3-8 основных участников вашей команды 
с описанием ролей и перечислением 
основных достижений

— Коротко предложение для инвестора


— 3-4 основные преимуществ проекта: растущий 
рынок, глубокое понимание рынка командой, 
конкурентная технология и т.д.


— Контакты лица, ответственного за коммуникацию 
с инвестором  



Примеры слайдов 
инвестиционной презентации

Слайд 1. Титульный 

Слайд 2. Проблема 

Слайд 3. Клиент 



Слайд 4. Продукт 

Слайд 5. Рынок 

Слайд 6. Конкуренты 



Слайд 7. Маркетинг и модель монетизации 

Слайд 8. Traction 

Слайд 9. Дорожная карта 



Слайд 10. Потребность в инвестициях 

Слайд 11. Финмодель 

Слайд 12. Предложение инвестору 



Слайд 13. Команда 

Слайд 14. Резюме (финальный слайд) 



Развивайте идеи и привлекайте 
инвесторов на платформе 
ИНВЕСТШИШКА

пройдите независимую оценку проекта 
и узнайте, готовы ли вы ко встрече с инвестором

получите доступ к полезным онлайн-сервисам, 
чтобы развивать проект быстрее

получите консультацию от экспертов-практиков 
в узконаправленных вопросах (юридические 
вопросы, развитие команды, построение бизнес-
моделей, расчет Unit-экономики и др.)

найдите и привлеките профильных специалистов, 
чтобы усилить команду стартапа

узнайте, насколько высок интерес потенциальных 
инвесторов к вашему проекту

investshishka.com @InvestShishka

привлеките инвестора!
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Перейти на сайт Подписаться на канал
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https://investshishka.com/
https://t.me/InvestShishka

